
Preparatoria oficial No. 82 “José Revueltas” 

Profr. Juan Gerardo Brito.  Comunidades Virtulaes 
“Hay que alcanzar la exaltación verdadera, para lograrlo, hay que ser serenos, sin prisas, estudiar, trabajar y disciplinarse” 

4to. semestre grupo: ____ Turno: __________ Código clase: ________________________ Fecha: ________________ 

Alumno: ____________________________________________________  

Clase No. 26 Comercio electrónico. 

Nota: Todas las actividades presenciales y en línea se cierran el 16/junio/2023 
Asesorías en Gral. Y de Classroom: miércoles de 17:00 a 17:40 y viernes de: 11:15 a 11:45. 

Con la lectura de e-comerce, contesta la tabla que se muestra a continuación: 

¿Qué es el e-comerce?  

 
 
 

¿Por qué constituye un soporte para la 
actividad comercial? 

 

 
 

¿Qué ocurrió entre los años 1970 y 1989?  

 
 
 

Durante los 90 que ocurrió con e-
comerce. 

 

 
 
 
 

¿Qué ocurrió durante el año de 1995?  

 
 

¿Qué sucede en el siglo XXI con e-comerce?  
  

 
 

Explique e que consiste la jurisdicción 
del comercio electrónico. 

 

 
 
 
 

Tipos de comercio electrónico:  

 
 

¿Qué es una comunidad virtual de 
práctica? 

B2B: ___________________________________________________ 
B2C: ___________________________________________________ 
_______________________________________________________ 
_______________________________________________________ 
_______________________________________________________ 
_______________________________________________________ 
 

 
B2G: ______________________________ 
C2B: _____________________________ 
C2C: _____________________________ 

Beneficios para los consumidores: 
Flexibilidad: _________________________________________________________________________________ 
____________________________________________________________________________________________ 
Posibilidad: _________________________________________________________________________________ 
____________________________________________________________________________________________ 
Mayor acceso: _______________________________________________________________________________ 
____________________________________________________________________________________________ 
 



Beneficios para los vendedores 
Reducción de: ________________________________________________________________________________ 
Facilita: _____________________________________________________________________________________ 
Mercado global: ______________________________________________________________________________ 
 

Inconvenientes para consumidores 
Riesgo más alto de insatisfacción: ______________________________________________________________ 
____________________________________________________________________________________________ 
Riesgo más alto de estafa: _____________________________________________________________________ 
____________________________________________________________________________________________ 
Dificultades en la comunicación: _______________________________________________________________ 
____________________________________________________________________________________________ 

Inconvenientes para vendedores 
Falta de conocimientos técnicos: __________________________________________________________________ 
____________________________________________________________________________________________ 
____________________________________________________________________________________________ 
Competencia más elevada: ______________________________________________________________________ 
____________________________________________________________________________________________ 
____________________________________________________________________________________________ 
Gasto de envió elevados: _______________________________________________________________________ 
____________________________________________________________________________________________ 
____________________________________________________________________________________________ 

Menciona algunos portales de 
venta económica: 

 

 

 


